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Der Lebensmittelmarkt wird in Deutschland von vier groBen Handelskon-

zernen bestimmt. Die Folge: Bio-Landwirte und Verarbeiter geraten in

Verhandlungen immer wieder unter Druck. Hier gegenzusteuern, ist das

Ziel der Allianz ,Faire und &kologische Marktwirtschaft® (FOM), zu deren

Initiatoren Naturland und das Forum Fairer Handel gehéren. Wir sprachen mit
den beiden Geschdaftsflihrern, Steffen Reese und Matthias Fiedler.
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Matthias Fiedler (re.) ist Ge-
schaftsfuhrer des Forums
Fairer Handel (FFH), dem
Verband des Fairen Handels in
Deutschland. Steffen Reese ist

Geschaftsfuhrer des Natur-
land e.V. und darlber hinaus
Mitglied im Vorstand des FFH.
Dem FFH gehdren Organisa-
tionen an, die ausschlieBlich
Fairen Handel betreiben und
Akteure, die die Férderung
des Fairen Handels als einen
Schwerpunkt inrer Arbeit an-
sehen. Naturland mit seiner
Zusatzzertifizierung
Naturland Fair ist der einzige
Bio-Verband im FFH.

Wie kam es zur Griindung der Allianz und was ist
ihr Ziel?

Reese: Der ursprungliche Impuls ging vom langjdah-
rigen Naturland-Partner GEPA aus. Als Pionier des
Fairen Handels setzt sich GEPA aktiv fur die Erzeu-
ger ein, steht aber zugleich als Unternehmen auch
selbst im Wettbewerb, kennt also die Situation,
wenn Einkaufer groBer Handelsketten ihre Markt-
macht gegentber Lieferanten ausspielen. Unser
Ziel ist es, genau an diesem Punkt der Lieferkette in
einen kritischen Dialog zu treten und selbstbewusst
Handelsbeziehungen auf Augenhohe einzufordern.
So etwas macht man am besten nicht allein, son-
dern in einem moglichst breiten Bundnis verschie-
dener Bio-Verbdnde und Unternehmen. Deshalb
hat Naturland die Bildung des FOM-Netzwerks von
Anbeginn aktiv mitgestaltet und vorangetrieben.

Wie unterscheidet sich der Ansatz der FOM von
den Instrumenten, die es schon gibt, wie etwa
dem Agrarmarktstrukturgesetz oder dem Liefer-
kettengesetz?

Fiedler: Nicht zu vergessen das AgrarOLkG (Anm. d.
Red.: Gesetz zur Starkung der Organisationen und
Lieferketten im Agrarbereich), das seit vergange-
nem Jahr die krassesten unfairen Handelspraktiken
verbietet! All diese Gesetze, die einen klaren Rah-
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men setzen, sind ungeheuer wichtig. Aber Gesetze
kdnnen nur bestimmte unfaire Praktiken verbieten.
Um ein faires Miteinander zu erreichen, braucht es
dardber hinaus auch einen positiven Ansatz. Und
den verfolgt die FOM, indem wir das direkte Ge-
sprach mit den Handelsunternehmen suchen.

Wie sieht dieser positive Ansatz aus?

Fiedler: Als Grundlage haben wir ein Leitbild fur
faire Handelsbeziehungen entwickelt. Das Leitbild
formuliert funf grundlegende Handelspraktiken fur
einen fairen Umgang im Handelsgeschdft und eine
partnerschaftliche Zusammenarbeit auf Augen-
hohe. Damit sind wir auf die groRen Handelshauser
zugegangen und haben sie gefragt, ob sie sich zu
diesen fairen Handelspraktiken bekennen wollen.
Wir hatten mit einem langen Prozess gerechnet
und waren dann doch erstaunt, wie schnell wir erste
Zusagen hatten.

Welche Unternehmen haben die Absichtserkla-
rung schon unterzeichnet?

Reese: Ich freue mich sagen zu kdénnen, dass die
beiden Erstunterzeichner Partner der Naturland
Zeichen GmbH sind, némlich Aldi SGd und Nord so-
wie die Rewe Group mit Penny. An anderen sind wir
dran. »
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» Fiedler: Ich habe auf der Grinen Woche mit

Rewe und Aldi die ersten Jahresgesprdche gefuhrt,
die sehr offen waren. Da es keine direkte geschaft-
liche Beziehung zwischen der FOM und den Han-
delshdusern gibt, konnen wir Probleme sehr direkt
ansprechen — ohne die Sorge, dass uns morgen
oder in einem Jahr der Auftrag storniert wird. Zu-
gleich kdnnen wir die Vielfalt der gesamten Bio- und
Fair-Branche einbringen. Das wirkt ebenfalls positiv
auf die Gesprdche.

Kann die FOM auch auf Erzeugerpreise Einfluss
nehmen?

Reese: Sicher nicht direkt. Bessere Erzeugerpreise
sind selbst gesetzlich kaum zu erzwingen. Es gibt
dennoch verschiedene Wege, daran zu arbeiten.
Schon 2010 haben wir Naturland Fair eingeflhrt,
um mehr Verarbeitungsunternehmen in den Fairen
Handel einzubeziehen, auch regional. Im vergan-
genen Jahr haben wir zusammen mit Bioland zum
ersten Mal einen gemeinsamen Orientierungspreis
Milch veroffentlicht. Und aktuell wird viel Uber den
Artikel 210a im Kartellverbot der EU diskutiert, der
fur besondere Nachhaltigkeitsleistungen gemein-
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., Wir wollen in einen konstruktiven
und zielgerichteten Dialog mit
den Handelsunternehmen treten.*

same Preisabsprachen erlaubt, um diese besonde-
ren Leistungen in Wert zu setzen. Die Grundlage ist
aber auch hier: Freiwilligkeit.

Fiedler: Zudem stehen die Verarbeitungsunterneh-
men haufig selbst unter Druck durch den Handel.
Und dabei geht es gar nicht immer nur um Preise.
Druck durch unfaire Handelspraktiken kann auf viel-
faltige Weise ausgelbt werden.

Gibt es da Beispiele?

Reese: Nach dem, was uns Hersteller berichten,
ist die Palette sehr breit, wobei vieles inzwischen
auch schon gesetzlich verboten ist. Aber Proble-
me koénnen auch ganz anders entstehen. Zum Bei-
spiel sind 6kologisch und fair produzierte Rohstof-
fe eben nicht immer so unbegrenzt verflgbar wie
im konventionellen Bereich. Das muss der Handel
bei seinen Ausschreibungen berlcksichtigen, aber
das ist den Einkaufern oft gar nicht bewusst. Auch
mangelnde Planbarkeit ist ein Problem, wenn eine
kurzfristige Ausschreibung auf die andere folgt oder
Ausschreibungen Uber Erntetermine hinausgehen.
Fir die Verarbeitungsunternehmen kann das je
nach Menge erhebliche Risiken bedeuten.



» Wie kann die FOM dazu beitragen, dass so
etwas nicht mehr vorkommt? KONTAKTDATEN DER
Fiedler: Hier kommt der Meldestelle eine entschei- MELDESTELLE:

dende Bedeutung zu. Nur, wenn wir konkrete Bei-
spiele haben, kédnnen wir etwas erreichen. Es hilft
Jja nichts, wenn ich im Jahresgesprach mit einem
Handelsunternehmen eines von Steffens genann-
ten Beispiele anspreche mit dem Zusatz: ,Also,
naja, wir vermuten zumindest, dass das so ist, ein
konkretes Beispiel habe ich allerdings nicht.“ Das ist
nicht Uberzeugend. Deshalb haben wir die Melde-
stelle eingerichtet.

Naturland

Wie funktioniert die Meldestelle?

Reese: An die Meldestelle kdnnen sich alle Lieferan-
ten wenden, die unfaire Handelspraktiken erleben.
Voraussetzung ist naturlich, dass das Handelsunter-
nehmen die Absichtserklarung der FOM unterzeich-
net hat. Wir prifen dann zundchst, ob es sich um
einen VerstolR nach dem AgrarOLkG handelt oder
die FOM-Grundsdatze verletzt wurden. Es geht uns
aber nicht nur um harte VerstdRe, sondern um alles,
was als unfair erfahren wird, als Grundlage fur einen
konstruktiven und zielgerichteten Dialog mit den
Handelsunternehmen.

Fiedler: Je breiter das Bild, das wir durch die Mel-
dungen gewinnen, desto erfolgreicher der Dialog.
Unsere Jahresgesprache sind dann gut und wir-
kungsvoll, wenn wir so konkret wie moglich werden
konnen. Dabei sichern wir selbstverstandlich Ano-
nymitat zu. Naturlich ware es ideal, wenn wir keine
Meldungen bekommen wuirden und es keine un-
fairen Handelspraktiken mehr gdbe. Deshalb kann
ich alle Naturland-Partner nur dazu aufrufen, sich
bei uns zu melden, wenn sie sich unfair behandelt
fuhlen.m

Die Oko-Lebensmittelhersteller

ANZEIGEN

PZ DLG Feldtage® T

¢

o

11. -13. JUNI 2024

GUT BROCKHOF, ERWITTE/LIPPSTADT (NRW)

MEHR ERFAHREN

DLG-FELDTAGE.DE

MADE BY

UNTERSTUTZT DURCH Ministerium fir Landwirtschaft —
und Verbraucherschutz _ I )
des Landes Nordrhein-Westfalen A Raiffeisen n G

Raiffeisen



